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   Мамбетшаев  Руслан  Факитович
	Возраст:
	26

	Дата рождения:
	09.01.82.

	Адрес:
	г. Пермь, ул. Чернышевского 5-9

	Телефон:
	8-902-473-99-66   

	Семейное положение:
	Холост

	Образование:
	1999–2004 гг. Пермский Государственный Технический Университет Факультет: горно-нефтяной 

Специальность: Бурение нефтяных и газовых скважин. Инженер горного дела

1997–1999 гг.  Пермский Институт Коммерции  Специальность «товароведение». Квалификация–продавец непродовольственных товаров
Июнь  2007–тренинги профессиональных продаж. Сертификат.




	Опыт работы:
	Март 2007- Май 2008.   ОАО «Нидан-Соки» торговый представитель по опту 
Основные обязанности: работа с ключевыми клиентами, работа с торговыми организациями на закреплённой территории, ведение переговоров и заключение договоров о поставке, презентация новых видов продукции, работа по увеличению объёма заказа и поддерживанию максимально полного ассортимента продукции в торговых точках. 
Контроль платежей Клиентов.

Май 2006–ноябрь 2006 ООО «Верра-моторс» менеджер по продажам автосалона Hyundai (продажа и обслуживание автомобилей)
Основные обязанности: Продажа и консультирование клиентов по вопросам купли-продажи и технических возможностей автомобиля; создание и систематическое обслуживание картотеки покупателей и заинтересованных лиц; анализ потребностей, презентации автомобилей и пробные поездки, обсуждение разногласий, оформление договоров купли-продажи; контроль пунктуального и правильного оформления переписки по продаже и кредитованию; координация времени встреч с покупателями, сроков поставки автомобилей.

2005 –  2006гг.  ЗАО «Нефтяная Электронная Компания» менеджер департамента маркетинга и сбыта. 
Основные обязанности: ведение существующей клиентской базы,  консультирование и предоставление клиентам информации об условиях продаж и ассортименте продукции компании,  ведение переговоров, выявление потребностей клиентов, заключение и сопровождение договоров,  осуществление организации сбыта продукции в соответствии с заключенными договорами, таможенное оформление товара, организация отгрузок потребителям в сроки и объеме, установленные спецификациями к договорам, отслеживание движения товара, своевременности предоставления и выставления сопроводительных документов,  деловая переписка. 
2001–  2005гг. ООО «Индустрия развлечений» технический директор. 
Основные обязанности: техническая  организация мероприятий и контроль за надлежащим качеством, подбор и управление персоналом, общение с клиентами.

продажа оборудования, консультация клиентов, заключение договоров, таможенное оформление товара, отгрузка товара, осуществлял аналитическую деятельность  компании.



	Профессиональные навыки:
	-отличные организаторские способности

-умение вести переговоры, заключения и ведения  договоров, формирования и работы с клиентской базой, выполнения плана продаж 
-большой опыт личных продаж
-опыт руководителя коллективом  до 10 человек (подбор персонала, контроль за выполнением обязанностей)

 -свободное владение компьютером (Windows, Microsoft Office (Word, Excel, Power Point), Internet Explorer, 1C, (торговля и склад), видео редакторы.
-водительское удостоверение категории «В», личный автомобиль

-уверенный пользователь офисной техникой

-навыки анализа и ведения отчетной документации

	Личные данные:

	- Целеустремленность

- Коммуникабельность
- Энергичность

- Инициативность

- Ответственность
- Организованность

- Стрессоустойчивость

- Амбициозность

- Порядочность

- Пунктуальность

- Высокая обучаемость




